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Resumo: Esse artigo apresenta um estudo sobre a possivel correlagdo entre a
Teoria da Coevolug¢io, que enfatiza o desenvolvimento cultural e genético do ser
humano e a Teoria da Percepgio Direta, segundo a qual o organismo € 0 meio

interagem como elementos complementares na dinamica da vida.
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Esse artigo tem como objetivo investigar um possivel vinculo
entre a Teoria da Coevolugdo e a Teoria da Percepgdo Direta desenvolvida por
GIBSON (1979). Julgamos que os dois principios bdsicos que fundamentam a
Teoria da Percepcdo Direta desenvolvida por GIBSON (1979): (a) o de
reciprocidade e (b) de affordances se ajustam a nocdo de coevolugio
compreendida como desenvolvimento integrado genético/cultural.

Por principio de reciprocidade GIBSON entende a relagdo
estabelecida entre diferentes realidades que se sustentam mutuamente. De
acordo com esse principio, no caso dos seres humanos, o mundo e o sujeito
constituem um sistema integrado, cujos elementos (mundo e sujeito) encontram-

se inter-relacionados como complementares. Assim, os organismos, devido as

suas estruturas sensério-motoras, podem detectar informacdes que, por sua vez,
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estdo disponiveis no mundo para serem percebidas justamente por esses
organismos que possuem tais estruturas.

Pelo  principio de  affordances  (possibilidades  ou
disponibilidades) compreende-se a relagdo de cooperagio que se estabelece
entre um organismo e o seu meio frente a um objeto, evento ou situacdo
especifica. Este principio decorre do anterior (de reciprocidade); em conjunto, os
dois principios possibilitam certas predisposi¢des no organismo, desde que
condicbes ambientais apropriadas ocorram. Das disposigoes de certos
organismos de buscarem certos tipos de alimentos, em condi¢es apropriadas,
tais alimentos se distinguirdo nos seus campos visuais. Assim, por exemplo, os
alimentos favoritos de certos insetos sdo mais facilmente percebidos por eles do
que por outros organismos, em decorréncia dos seus Orgdos perceptuais e
locomotores. Dai podermos inferir que, nesses casos, 0s organismos possuem
capacidade de acdo independente de inferéncias psicoldgicas ou de esquemas
mentais. Como também os objetos adquirem significado a medida que
estimulam a capacidade perceptual e motora dos organismos.

Nesse mesmo contexto, a Teoria da Coevolugio tem como uma
de suas hipéteses que a origem do ser humano comporta dotis fatores essenciais,
quais sejam, o fator genético e o fator cultural. De acordo com essa perspectiva,
o impulso do processo de formacgdo até suas condi¢des atuais foi dado no
momento que ocorreu a interagdo entre o desenvolvimento de caracteristicas
fisicas (genética) e a capacidade social do homem de transformar e de adaptar-se
ao meio em que vive (cultura).

As caracterfsticas genéticas sdo, segundo Oliveira, aquelas que
adequam o organismo as estratégias culturais de sobrevivéncia. Em outras
palavras, elas permitem o desenvolvimento de "capacidades de aprender padroes
de comportamento com os semelhantes, e¢ de inventar novos padrdes"

(OLIVEIRA, 1998, p.63).
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A coordenacdo entre as mdos e os olhos foram fatores
determinantes nesta mudanca evolutiva. Quando as patas dianteiras tornaram-se
mios e a visdo de um objeto deu-se através da coordenagdo dos dois olhos, a
percepgdo visual do pré-humano tornou-se mais eficiente. Isso sucedeu porque
este ser jd estava desenvolvendo um sistema nervoso cerebral mais complexo, o
que lhe possibilitava um bom controle dos membros em conexido com a visio
(BARSOTTI, 1998, p.2). A partir dai, uma das conseqiiéncias foi o
desenvolvimento de sua capacidade de calcular a distancia com mais preciso, o
que € um determinante genético-cultural.

A possibilidade de relacionar as duas teorias nos ocorre por estar
o desenvolvimento do ser humano comprometido com a evolugdo genética
enquanto adaptagdo direta do organismo ao meio € seu conseqliente ajuste
cultural as circunstancias.

Para explicar o fator cultiral no processo evolutivo do ser
humano, ¢ importante lembrar que a sua capacidade de interagir com o meio
ambiente e com os parceiros de sua espécie € uma caracteristica acentuada nos
animais vertebrados superiores. Esta interacdo deve-se a possibilidade dos
animais vertebrados superiores, especialmente o ser humano, aprenderem
(adquirirem aptiddo para determinada ag¢do) com a experiéncia. Isto ndo
significa, no entanto, que os outros animais ndo possam aprender; os passarinhos
do género Parus, citados por OLIVEIRA (1998), sio um exemplo. Essas aves
parecem ter adquirido o hdbito de perfurar com o bico as tampas de aluminio
que lacravam as bocas das garrafas de leite na Gri-Bretanha, no final da década
de 1950.

A aprendizagem ndo necessariamente requer um raciocinio
abstrato. De modo geral, na sobrevivéncia cotidiana, ela ocorre por
condicionamento ou associag@o. Nesse caso aprender € adquirir habito, ¢ ganhar
uma nova modalidade de conduta, com a reconstru¢io de experiéncias

anteriores. Através desta forma de aprendizagem, os animais distinguem seus
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predadores, conhecem sua rota, descobrem alimentos e meios para obté-los e
assim por diante.

A capacidade de aprender permite a aquisi¢do de cultura. De
acordo com pesquisas na area da Paleontologia, o ser "pré-humano” ja possuia
cultura muito antes do Homo sapiens surgir e esse ser usava ferramentas. A
utilizagdo inicial das ferramentas ocorreu de forma instintiva, espontinea,
basicamente uma agio perceptiva rudimentar; ou seja, como um ato no qual esse
homem detectou no objeto alguma de suas qualidades que lhe produziu uma
impressdo sensorial. Ndo havia, portanto, até aquele momento, qualquer reflexdo
que levasse a realizagdo de um prop6sito. Em The story of tools, Gordon Childe
citado por BARSOTTI comenta:

Os instrumentos mais antigos, eoliticos, eram feitos de pedra; os

instrumentos usados pelo homem de Pequim eram pedacos de

quartzo deliberadamente recolhidos e carregados para a

caverna. Uma escassissima parcela deles, apenas, chegou a ter a

sua forma artificialmente trabalhada com vistas a servir melhor

as necessidades do sinantropo;, e mesmo essas pedras que
chegaram a ser artificialmente trabalhadas careciam de
qualquer forma padronizada e podem ter servido a variados
propdsitos. Percebe-se que, em cada ocasido na qual o uso de
um instrumento era requerido, adaptava-se uma daquelas pedras
as necessidades do momento. De maneira que podem ser

classificadas como instrumentos ocasionais (BARSOTTI, 1998,

p.-4)

Através da repeticdo do uso da ferramenta € que este homem
primitivo vem estabelecer uma conexio entre o objeto e sua funcio, passando

entdo o instrumento a ter utilidade prépria, embora muito longe de qualquer
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idéia de especificidade. Na mesma obra ja citada acima, CHILDE citado por

BARSOTTI escreve:
Surgem os instrumentos padronizados. Em meio a grande massa,
a misceldnea dos instrumentos ocasionais de formas
extraordinariamente  variadas  do  paleolitico  inferior,
constatamos que duas ou trés formas se repetem e permanecem
as mesmas, com variagdes muito pequenas, em grande niimero
de lugares da Europa Ocidental, da Africa e do sul da Asia; seus
construtores estavam obviamente tentando copiar um modelo

comum, reconhecido como padrdo (BARSOTTI, 1998, p. 4-5)

Ao perceber os recursos naturais (alguns poucos) como ferramentas,
nosso ancestral lentamente detecta que pode escolher o que melhor lhe convém
para um determinado fim e também, que & c;paz de modificar a natureza. Essa
capacidade de detectar informagdo na ag¢do que denominamos affordances. Sem
ddvida, neste momento, 0 homem ja cria estratégias para a realizacio de seus
propésitos. Mas mesmo quando estd produzindo instrumentos mais adequados
esse homem ndo € sempre um criador. Ele €, muitas vezes, um imitador que
copia a natureza e aprende através de sua experiéncia com a natureza € com 0S
parceiros de sua espécie. Trata-se de um observador que tem os 6rgios dos
sentidos em atividade na maior parte de sua existéncia, além da razdo. Suas
percepcdes visual e tatil o auxiliam nesta fase de aprendizagem através da
experiéncia; ou seja, através de tentativas que o levam a acertos e erros. Muito
de suas necessidades foram delineadas pela percepcdo, ¢ essas necessidades e
desejos constituiram estimulos a agdo (affordance). Um exemplo € o uso da vara
para apanhar uma fruta, no alto de uma 4rvore, na tentativa de saciar a fome.

A respeito do comportamento imitador do homem, GOULD

(1987) cita uma passagem da obra de Darwin, The Descent of Man:
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Se algum homem na tribo, mais sagaz que os outros, inventou uma nova
armadilha ou arma, ou outro meio para ataque ou defesa, o simples auto-
interesse, sem a assisténcia de muito poder racional, poderia incitar os outros
membros a imitd-lo e todos poderiam assim lucrar... Se a nova invengdo fosse
algo importante, a tribo poderia aumentar em nimero, expandir-se e suplantar
outra tribo. Deste modo, uma tribo que se apresentasse mais numerosa, sempre
teria maior chance de originar outros membros superiores e criativos. Se tais
homens propiciassem as criangas herdarem sua superioridade mental, a chance
do nascimento de membros mais inteligentes poderia ser ainda melhor [maior],
e em uma tribo muito pequena, decididamente, muito melhor [maior] (GOULD,

1987, p.110-11).

Talvez uma das razSes para uma infincia tdo longa seja a
necessidade da aprendizagem social através da percepgdo e da imitacdo, a que
se refere OLIVEIRA (1998), quando este comenta o processo de disseminagdo
dos novos comportamentos. Isto é, novos comportamentos sdo incorporados a
espécie, sendo adquiridos com maior facilidade pelos membros mais jovens.

Em sintese, acreditamos ter apresentado algumas evidéncias em favor da
hipétese da existéncia de um vinculo entre os posicionamentos tedricos da
percepgdo direta e da coevolugao, principalmente a medida em que admitimos
que a coevolugdo € um produto da interagdo entre ser humano € mundo. Tal
perspectiva nos parece mais adequada do que aquela que indica possiveis
ligagdes entre coevolugdo e estruturas inatas dos estados mentais na organizagdo

do processo evolutivo humano.
MORALIS, Sonia Ribeiro, GONZALEZ, Maria Eunice Quilice. The theories of
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Abstract: This article investigates a possible correlation between the
Coevolution Theory (which emphasises a cultural and genetic development of
human being) and Gibson’s Theory of Direct Perception (according to which the
living organism and the environment interact as complementary systems).

Keyword: Direct perception; coevoluction; principles of reciprocity;

affordances
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